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SIEDZIBA BFPIG

Siedziba Bialskopodlaskiej Izby Gospodarczej zlokalizowana jest
przy ulicy Sidorskiej 95/97 w budynku o nowoczesnej architektu-
rze i podwyzszonym standardzie, zradiofonizowanym, dysponujacym
dobra tacznoscia zewnetrzna (telefon, telex, fax).

Teren wokéi budynku jest wyposazony w drogi dojazdowe, parkingi
i zielence.

Budynek o ogélnej powierzchni zabudowy {.343 mZ posiada 2.784 m&

powierzchni uzytkowej i podzielony jest na nastepujace zespoiy

funkcjonalne:

- zespél powierzchni administracyjnych w ktérych znajdujg sie
biura Izby Gospodarczej:

- zespél gastronomiczny obejmujacy peine zaplecze magazynowo-
kuchenne (256 me), sale konsumpcyjna (324 m©) elementami
ruchomymi kawiarnia;

- zespbél widowiskowy z sala widowiskowa na 307 miejsc
zZ zapleczem (garderoby, natryski, fosa dla orkiestry - okoto
2% muzyk6éw) i kabine projekcyjna na ekran panoramiczny:

- holle wystawowe o ogélnej powierzchni 350 m©.

Siedziba Izby pod wzgledem technicznym umozliwia organizacje
imprez o charakterze seminaryjno-konferencyjnym, szkoleniowym,
sesji gieldowych oraz ekspozycje towaréw.

Istnieje mozliwosci prowadzenia restauracji i kawiarni oraz
organizowania imprez estradowych i spektakli teatralnych.

We wlasnym zakresie w ramach dzialalno&ci gospodarczej
prowadzimy jedyne obecnie kino w mieScie.

Cze8¢ pomieszczenn wystawowych wykorzystujemy na staia ekspozycje
towaréw produkowanych przez czlonkéw Bialskopodlaskiej Izby
Gospodarczej oraz podmiotéw gospodarczych z innych regionéw
kraju zainteresowanych wymiang z Republikami Zwigzku
Radzieckiego.

Ponadto patronujemy Zespolowi tanca Ludowego “"Biawena"
umozliwiajac mu nieodplatne korzystanie z pomieszczen magazyno-
wych, klubowego oraz na prowadzenie préb.

Sale widowiskowa uzyczamy réwniez instytucjom na organizowanie
imprez jako, ze jest to jedyna sala widowiskowa w miescie.

Budynek w calosci dzierzawiony jest przez Bialskopodlaska Izbe
Gospodarcza i naszym zdaniem jest dobrym zaczatkiem Centrum
Handlu { Promocji Wschéd - Zachéd w Bialej Podlaskiej.
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CZEONKOWIE x KANDYDACTI

W momencie ukonstytuowania sie Bialskopodlaskiej Izby
GospodarczeJ co nastapiio 24 sierpnia 1990 roku Izba liczytia
107 czionkéw z terenu miasta Biala Podlaska i wojewédztwa
bialskopodlaskiego.

Wéréd zalozycieli byli przedstawiciele podstawowych dzialéw
gospodarki tj.rolnictwa, przemysiu rolno-spotywczego, elektro-
maszynowego, meblarskiego, tkackiego, handlu, usiug

i bankowosci.

Od strony stosunkéw wiasnosciowych byly reprezentowane wszystkie
formy wlasnosci poczawszy od paristwowej poprzez spéldzielcza az
do indywidualnej.

Struktura procentowa czionkéw w/g kryterium branzowego

przedstawia sie nastepujaco: (stan aktualny)

branze liczba podmiotow udzial (Z)
rolnictwo 53 41,7
przetwérstwo rolne 8 6.3
przemysi 6 4.7
usiugi 8 6,3
handel 19 15,0
bankowo$§é¢ 1 0,8
rzemiosto a3 18,1
budownictwo 8 6,3

transport 1 0,8



Od momentu zarejestrowania BPIG do chwili obecnej w poczet
czlonkéw Izby zostato przyjetych 20 podmiotéw gospodarczych
reprezentujacych giéwnie rolnictwo { przetwérstwo rolne.

Od strony wiasnosciowej giéwna role odgrywata wlasnosé prywatna
(rolnictwo indywidualne, spélki prywatne o réznych formach
organizacyjnych) .

Obecnie na rozpatrzenie oczekuje 16 wnioskéw kandydackich.
Mozna zaobserwowaé tutaj wystepowanie tendencji geograficznego
rozszerzania sie zasiegu dzialalnosci Bialskopodlaskie}j

Izby Gospodarczej.

O ile poprzednie czionkowstwo ograniczalo sie do obszaru
wojewédztwa (poza dwoma przypadkami spoza) o tyle obecnie
notowany jest zwiekszony naplyw deklaracji o czionkowstwo

od przedsiebiorstw spoza wojewédztwa co pomy$Slnie rokuje dla
przysziodci BPIG.

Nasilily sie takze wstepne rozmowy z wieloma przedsisebiorstwami
8poza obszaru wojewédztwa, w wyniku ktérych przekazano
potencjalnym czionkom Izby znaczna ilo8é deklaracji.

Obecnie czekamy na ich splyw.

Poniewaz BPIG pragnie zachowaé¢ charakter regionalnej Izby
Gospodarczej rozwazamy mozliwosé zmiany statusu czlonkéw spoza
wojewédztwa na czlonkéw stowarzyszonych. Wspéipraca z nimi
zreszta zgodnie z ich oczekiwaniami dotyczylaby posrednictwa

w dostepie do rynku radzieckiego.



Porozumienie = Wojewodsn.

Majac na uwadze jak najpeiniejsze wykonywanie zadan Izby
podjeto inicjatywe sformalizowania wspélpracy z Wojewody
Bialskopodlaskim, ktéry z ramienia wykonywanych obowiazkéw
jest organem kompetentnym do urzeczywistniania inicjatyw
gospodarczych zmierzajacych do rozwoju regionu.

Podpisane zostalo porozumienie o wspéipracy.
Z drugiej strony porozumienie to ma za zadanie sprowadzanie

do minimum ewentualnych sporéw kompetencyjnych.

Zakres porozumienia zostal sformalizowany bardzo szeroko
i obejmuje:

- catoksztalt zagadnien zwiazanych z utworzeniem
regionalnego banku informacji ekonomicznych,

- organizowanie imprez wystawienniczych
- opracowywanie materiatéw reklamowych,

- 8szeroka wspéiprace z prasa, radiem i telewizja.

Niniejsze porozumienie ma istotne znaczenie takze z tego
wzgledu, ze uznaje Bialskopodlaska Izbe Gospodarczy za
reprezenta intereséw gospodarczych wojewéddztwa w kontaktach
z podmiotami zewnetrznymi.

Z tego wzgledu Izba uzyskala swobodny dostep do informacji
gospodarczych oraz fachowa pomoc w opracowywaniu danych
ze strony administracji wojewédztiwa.



PROMOCJA REGIONU ORAZ WYROBOW I PODHIOTOW EXOEOMICZNYCH

Doceniajac istotna role promocji w szeroko rozumianym zakresie
dla nawiazania trwalych wiezi ekonomicznych Bialskopodlaska
Izba Gospodarcza podejmuje caly szereg dzialan zmierzajacych
do wyrobienia wysokiego "image" wyrobéw, przedsiebiorcéw

i naszego regionu.

W tym celu prowadzone s3 stale kampanie reklamujace region Jjako
Czysty ekologicznie oraz wyroby &zczegélnie z branzy
rolno-spozywczej jako zaliczane do zdrowej zywnoéci,w przypadku
Pozostalych branz podkreslana jest dobra jakosé produktéw
wytwarzanych u nas.

Jednoczeénie akcentowana jest fachowo&é i dynamizm przedsie-
biorstw dzialajacych w naszym regionie. Akcja prowadzona jest
tak w skali ogélnopolskiej jak i poza granicami kraju.

Czynimy to poprzez periodyczne wysylanie informacji na temat
regionu, produktéw w nim wytwarzanych i przedsiebiorstw majacych
tutaj siedzibe.

W Kraju adresatami naszej akcji sa:
Krajowa Izba Gospodarcza,Agencja Rynku Rolnego, Polska Izba
Handlu Zagranicznego, prasa.

Wsroéd kontaktéw zagranicznych nalezy wymienié¢ informacje
Przekazywane do delegatur firm zagranicznych majacych siedzibe
W Polsce, do biur radcéw handlowych ambasad, pPolsko-zagrani-
cznych instytutéw wspélpracy gospodarczej i informacji.

Druga zasadnicza metoda dzialania w tej materii Jest przesylanie
informacji tiumaczonej na Jezyk angielski, niemiecki lub ro-
syJski bezposrednio do Izb Gospodarczych dzialajacych w skali
calych krajéw lub regionéw, konsorcjéw gospodarczych { firm,

z Ktérymi nawiazalismy kontakty.

Istotna role odgrywaja takze w naszej dzialalnosci cykliczne
ogloszenia w fachowej prasie zagranicznej.

Wéréd odbiorcéw naszych informacji mozna wymienié miedzy innymi:
A Krajowi odbiorcy informacji:
{ Telewizja Polska
2 BMP PROMOTION
- informacje katologowe na temat regionu,

Produktéw i przedsiebiorstw ukierunkowanych na rynek ZSRR,

3 Rejestr Ofert Goapodarczych Fundacji Polskij
- Przekazywane dane odnosnie przedsiebiorstw { wyrobow,



4 Ministerstwo Rolnictwa i Gospodarki EZywnosciowej,
- informacje o produkcji rolno-spotywczej w regionie L sugestie
odnoénie zmian struktury przedsigbiorstwa w tej branty,

5 BISTYP
- informacje odnoénie ofert inwestycyjnych z regionu,

6 PIHZ - KIG
- calosciowe informacje gospodarcze o regionie
przekazywane periodycznie.

B Zagraniczni odblorcy informacji:

{ UNIDO

- W ramach podpisanej umowy o wspolipracy przekazywane s3a
informacje ekonomiczne odnosnie regionu. Prowadzona jest
takze akcja ankietowa, ktérej celem jest aktywizja gospodar-
cza regionu,

2 Wloski{ Instytut Handlu Zagranicznego
- akcja ankietowa o podanym zakresie i celu jak UNIDO,

3 Zentrelmarkt
- informacje o regionie { jego perspektywach rozwojowych
pPrrzesylane okresowo i oferty firm,

4 TIME
- informacje ekonomiczne i promocyjne, wspélpraca w fazie
pPoczatkowej,

3 Regionalne Izby Gospodarcze { Handlowe Hiszpanii, Niemiec,
Austrii, Belgii, Hongkongu, RPA, CSRF, Wegier
- cykliczne wysylanie informacji o regionie { mozliwosciach
inwestowania w nim.

Nalezy podkreslié¢, ze oprécz wyzej wymienionych informacji
wykorzystywana jest kazda okazja do przedstawienia szczegédlnie
potencjalnym kontrahentom zagranicznym materialéw reklamujacych
region { przyblizajacych obraz mozliwoséci.

Akcja ta jest prowadzona przy kazdorazowym pierwszym kontakcie
Z parinerem.

W tym celu zostal opracowany specjalny material reklamowy

W postaci folderu reklamowego z tekstem w jezyku angielskim.



WSPOEPRACA BPIG Z KIG I PIHZ

Wspéipraca z Krajowa Izba Gospodarcza rozpoczeta sie

w zaakceptowaniu przez Rade Krajowej Izby Gospodarczej wniosku
Bialskopodlaskiej Izby Gospodarczej o przyjecie jej w poczet
¢zionkéw co nastapilo 27.10.1990 roku.

Dzieki czlonkowstwu w KIG BPIG uzyskuje bezposredni dostep do
informacji we wszystkich interesujacych ja sferach zagadnien.

Najbardziej dynamiczna wymiana informacji wystepuje z:

- PIHZ - Centrum Promocji ,

- Komitetem Przedsiebiorstw Malych i Srednich,

- PIHZ - Biurem Promocji Zagranicznej,

- Komitetem Rolnictwa i Obrotu Rolnego,

- Komitetem Prywatyzacji i Rynku Kapitalowego,

- Komitetem do spraw "Public Retations".

Na podkreSlenie zasluguje rozwéj wspéblpracy z PIHZ - CP, ktérego
ogélna struktura organizacyjna zostala przedstawiona ponizej.
PIHZ-CP jest funkcjonalnie i organizacyjnie wyodrebniona jed-
nostka KIG dla wykonywania wspéinych zadan w zakresie promocji
handlu zagranicznego.

{. Cele strategiczne PIHZ to:

- promocja polskiego handlu zagranicznego,

- przedsiewziecia majgce na celu stworzenie pozytywnego "image"
Polski za granica,

- stworzenie efektywnego systemu informacji gospodarczej w kraju
i za granica.

2. Cele pomocnicze to:
- obsiuga kontraktéw zagranicznych KIG,
- 8wiadczenie tradycyjnych usiug wykonywanych uprzednio

przez PIHZ (Kolegium Arbitréw, Karnety ATA, legalizacje,
certyfikaty, #Swiadectwa pochodzenia itd.)



W strukturze organizacyjnej PIHZ-CP wystepuje 6 biur z ktérych 3
maja znaczenie funkcjonalne tj.:

- Sekretariat XKomitetu PIHZ,

- Protokét,

- Biuro Finanséw i Systeméw.
Najwazniejsze znaczenie maja:

- Biuro Promocji Zagranicznej,
- Biuro Promocji Krajowej,

- Biuro Procedur i Organizacji.

Na biezaco splywaja z KIG informacje dotyczace seminarioéw,
sympoz jéw, spotkan, narad o réznej tematyce.
Przykiadowo tutaj mozina podaé takie zagadnienia jak:

- wapéipraca gospodarcza polsko-niemiecka, polsko egipska,
- oferta wspélpracy Nadrenii - Westfalii,

- przepiyw informacji,

- zasady finansowania dzialalnos$ci Izb,

- rynek kapitaiowy w Polsce.

Przytoczona forma wspélpracy jest o tyle cenna, %e z reguly
strone fachowa przygotowuja eksperci zaproszeni przez KIG

z grona czolowych polskich i zagranicznych praktykoéw

i teoretykédw gospodarczych.

Ze swojej strony Izba kazdorazowo stara sie przetransmitowad
zaproszenie lub zawiadomienia o omawianych wyiej imprezach

do cztitonkéw Izby. Uwazamy, %e od strony teoretycznej takie
spotkania daja bardzo dobre podstawy do urzeczywistniania
trendéw ekonomicznych w praktyce.

Bardzo czg¢sto nie do pokonania jest bariera jezykowa, gdyz
wyklady prowadzone s3 w jezykach obcych.

Niezbedna jest takze pewna wiedza o zagadnieniach ekonomicznych,
gdy%z bardzo czesto wystepuja tylko odniesienia do podstawowych
poje¢ ekonomicznych.

Natomiast problemy rozwiazywane s3 na wyiszym stopniu
zaawansowania teoretycznego.



KONTAKTY = IZBAMI
HANDILOWO-FPRZEMYSEOWYMI ZSRR

Pierwsze Kkroki podjete przez Izbe Gospodarcza po jeJ
utworzeniu skierowane byly w kierunku rozpropagowania powstania
Izby zaréwno w kraju jak réwniez zagranica.Przyniosly one efekty
w postaci nawiazanych kontaktow z przedstawicielami zycia gospo-
darczego. Szczegbélna uwaga zostaia zwrécona na rynek naszego
wschodniego s3siada - ZSRR.

Nowe zasady regulujace obroty handlowe z zagranicsy,
przejécie na rozliczenia wolno-dewizowe, zalamanie sie monopolu
handlu zagranicznego - mialy powazny wplyw na zmniejszenie sie
handlu z ZSRR. Zdajac sobie sprawe z faktu, ze kazda zmiana
wymaga czasu, wypracowania nowych metod i warunkéw wspéipracy
nowopowstajace podmioty uprawnione do prowadzenia dzialalnoéci w
zakresie handlu zagranicznego poszukuja partneréw, Izba
nawiazalta kontakty z izbami handlowo -przemystowymi w
poszczegdédlnych republikach. Izby te bedace odpowiednikiem naszej
organizacji sa partnerem dostarczajacym nam informacji o rynku,
na ktérym dziatajga.

Do wszystkich izb na terenie ZSRR zostaly wyslane pisma z
informacja o naszej instytucji, o wojewédztwie wraz ze zbiorcza
oferta sprzedazy towaréw i propozycjami réznych form wspéipracy.

Blizsze stosunki nawiazalismy juz z Izbami z Moldawii,
Ukrainy, Rosji, Uzbekistanu, Bialorusi, Armenii, Gruzji.

Bezposrednie rozmowy w siedzibie Izby zostaly
przeprowadzone z przedstawicielami z BrzeScia i Stawropola.

Izba gotowa jest siuzy¢ pomocy w penetracji rynku
poszczegodlnych republik korzystajac z usiug dzialajgcych tam
izb. Mozemy zorganizowa¢ spotkanie z przedstawicielami
przedsiebiorstw z wybranej republiki, ktére s3 zainteresowane
nawiazaniem kontaktow handlowych z polskimi firmami.

Z taka propozycja wystapilismy juz do niektérych Izb i spotkala
sie ona z akceptacjg i zainteresowaniem.

Korzystamy z pomocy handlowo-przemysliowych izb ZSRR przy
poszukiwaniu towaru, ktérego zakupem s3 zainteresowani nasi
czlonkowie.

Wzajemna wymiana informacji stwarza mozliwosci peilniejszego
pPoznania rynku, zaznajomienia z przepisami regulujacymi wymiane
z zagranica, daje przeglad ofert handlowych skierowanych na
teren Polski. Poréwnanie ofert pozwala wybraé towary proponowane
na najkorzystniejszych warurkach.



- 10 =

KONTAKTY = IZBAMI GOSPODARCZYMI
TIwWwIATA ORAZ BRH.

Przy wspéipracy z tymi instytucjami przyjeto nastepujaca

metodologie dzialania:

1. pismo inicjujace wymiane korespondencji,

2. w przypadku odpowiedzi podanie blizszych informacji na
temat Izby i jej czlonkdw,
w przypadku Dbraku odpowiedzi ponowne zapytanie,

3. po uzyskaniu adreséw kontaktowych nawigzanie kKorespondencji
z osobami kompetentnymi w przedstawicielstwach zagranicznych
w Polsce,

4. po otrzymaniu danych na temat regionalnych organizacji
w postaci Izb Handlowo - Przemyslowych nawiazanie bezpoSre-
dnich kontaktéw z nimi.

W powyzej uméwiony sposéb nawigzano kontakty z nastepujacymi
Izbami Handlowo - Przemysiowymi:
1) Krdlestwa Hiszpanii,

2) Krélestwa Holandi{,

3) Krélestwa Belgii,

4) Wioch,

5) Wegier,

6) Federacji Czech i Slowacji,
7) Niemiec,

8) Hongkongu,

9) RPA.

W przypadku gdy ze wzgledu na strukture organizacyjna przedsta-
wicielstwa zagranicznego osoba kompetentna jest pracownik

tegoz przedstawicielstwa kontakty nawiazano z Radcami Handlowymi
nastepujacych ambasad:

Wielkiej Brytanii, wWegier, Austrii, Hiszpanii, Belgii, Wioch,
Czechosiowacji, Niemiec, Holandii, Turcji, Danii, Szwecji,
Szwajcarii, Tunezji, Argentyny, Kanady, USA, Rumunii, Francji,
Meksykanskich Stanéw Zjednoczonych, Pakistanu, Portugalii,
Egiptu, Grecji, Arabskiej Republiki Syryjskiej, Algierskiej
Republiki Ludowo - Demokratycznej.

W rezultacie podjetych dziatan uzyskano nastepujace materialy

- wykazy {firm zainteresowanych kontaktami z polskimi przedsie-
biorstwami,

- oferty na eksport towaréw do Polski,

- oferty na import towaréw z Polski,

- oferty wspélipracy w budownictwie i przemyS$le,

- oferty wspéipracy consultingowej,

- informacje handlowe na temat organizacji targéw, wystaw
i konferencji w poszczegélnych krajach miedzy innymi: Wegier,
Turcji, Belgii, Hiszpanii, Czechoslowacji,

- informacje o spotkaniach na temat wspélpracy gospodarcze}j
organizowanych przez te instytucje w Polsce,

- przeprowadzone spotkania na szczeblu kierownictwa BPIG,

- informacje na temat nowopowstaiych delegatur i przedstawi-
cielstw handlowych.



Zamierzenia:

Jak wida¢ z przedstawionego materiaiu w wielu przypadkach
zakoriczony zostal etap wstepnej korespondencji.
W dalszej perspektywie zamierzamy:

uscisli¢ wspédiprace biorac pod uwage strukture asortymentow3
i geograficznga,

rozbudowaé wyzsze formy wspélipracy ( stale i okresowe
przedstawicielstwa firm { organizacji gospodarczych).

Takie propozycje zostaly juz opisanym organizacjom
przedstawione.

wprowadzi¢é wymiane przedsiebiorcéw zrzeszonych w naszej Izbie
z przedsiebiorstwami zrzeszonymi w innych Izbach zagranicznych
w celu wymiany doswiadczen produkcyjnych,

zorganizowaé¢ seminaria na tematy ekonomiczne ze szczegélnym
uwzglednieniem Dbranzy rolno-spozywczej,

doprowadzié do wspélnych inwestycji w naszym regionie

z udzialem partneréw zagranicznych.

w dalszej perspektywie stworzyé¢ prezny osrodek informacji
ekonomicznej oraz instytucje sprawnie obsiogujaca kontirakty
zagraniczne i prowadzaca usesiugi consultingowe.



PRZEDSTAWICIELSTWA

Zgodnie z "Porozumieniem o wspéipracy" podpisanym przez
wojewodéw A.Czapskiego { W.I. Burskiego utworzono stale
przedstawicielstwa obwodu brzeskiego i wojewéddztwa bialsko-
podlaskiego.

26.06.1991 nastapilo uroczyste otwarcie przedstawicielstwa
brzeskiego w siedzibie BPIG. Punkt consultingowo-informacyjny
dziata w godz. 900_ {00, druga érode.

3.07.1991 rozpoczeito dzialalnosé przedstawicielstwo w Brzesciu.
Punkt informacyjny mieséci sie w budynku na ulicy Lenina (1

W pokoju 306 i jest czynny w godz. 10 -179° ¢czasu moskiewskiego
w Srody co dwa tygodnie.

Praca przedstawicielstw ma siuzyé usprawnieniu przeplywu
informacji, prowadzeniu skutecznej promocji oraz zwigkszeniu
regionalnej wymiany handlowej, a takze rozwojowi innych form
wapéipracy.

Przedstawiciele &wiadcza bezplatne usiugi czlonkom Izby

w zakresie udzielania informacji dotyczacych zasad wspélpracy,
prawa celnego, obowiazujacych przepiséw podatkowych 1itp.

Praca przedstawicielstw ulatwia i znacznie przyspiesza przeplyw
ofert handlowych, stwarza lepsze mozliwoéci znalezienia odpowie-
dniego partnera zainteresowanego wymiang towarowgy, tworzeniem
joint - ventures. Przedstawiciel znajac dokladnie realia

i mozliwosci swojego rynku udziela cennych wskazéwek poruszania
sie po nim; prowadzenia negocjacji. Przedstawicielstwa stwarzaja
takze mozliwo&é bezposrednich spotkan firm polskich z zaintere-
sowanymi podmiotami 2z Bialorusi. Wraz z przedstawicielem
przyjezdzaja do lzby osoby reprezentujace bialoruskie przedsie-
biorstwa. Mozliwy Jjest takze wyjazd do Brzescia firm z naszego
wojewédztwa (dotyczy to tylko czionkédw Izby).

Fakt powolania przedstawicielstw zostal szeroko rozpropagowany
w prasie. Szereg firm z calej Polski wyraza che¢ skorzystania

z usiug { pomocy dzjalajacego punktu informacyjnego.
Konsultacje z przedstawicielem obwodu brzeskiego firm
niebedacych czlonkami Izby sa odplatne - dotyczy to informacji{
o formalno-prawnych przepisach obowiazujacych w ZSRR.

W przypadku swiadczenia usliug polegajacych na wyszukiwaniu
partneréw Izba zastrzega sobie prawo pobierania /Z od kontraktoéw
podpisanych z przedsiebiorstwem, z Ktérym kontakty zostaly
nawiazane za poédrednictwem przedstawicielstw.



BIURO HANDILU ZAGRANICZNEGO

Dziatajac w ramach Izby Gospodarczej Biuro Handlu
Zagranicznego jest komérka specjalizujaca sie w Swiadczeniu
usiug dotyczacych zagadniernn wystepujacych w obrocie
miedzynarodowym.

Pracownicy Biura udzielaja informacji dotyczacych przepiséw
eksportowo-importowych, techniki handlu, rozliczen miedzynarodo-
wych. Oferuja swoja pomoc czlonkom Izby w rozwiazywaniu ekonomi-
cznych probleméw zwigzanych z podejmowaniem i prowadzeniem
dzialalnosci gospodarczej.

Biuro posiada szereg publikacji dotyczacych techniki handlu
zagranicznego. Dysponuje aktualnymi przepisami prawa celnego
i podatkowego, z pomoca ktérych mozna przeprowadzié kalkulacje
opiacalnosci transakcji. W celu przyépieszenia i polepszenia
Jakosci 6balug1, BPIG korzysta z komputerowego pakietu programow
0 nazwie NTHZ (Nomenklatura Towarowa Handlu Zagranicznego).
Pakiet bedicy szeroka klasyfikacjia towaréw i usiug mogacych byé¢
pPrzedmiotem w handlu zagranicznym umozliwia szybkie wyszukiwanie
stawek celnych, podatku obrotowego itp. oraz przeprowadzenie
kalkuliacji transakcji handlowych.
Informacja, na temat obowiazujgacego w ZSRR podatku od eksportu
i {mportu, pozwoli podmiotom zainteresowanym podjecie wspélpracy
ze wschodnim sasiadem ukierunkowaé¢ swoje dziatania i juz
wstlepnie wyeliminowa¢ pewne obszary wspélipracy ze wzgledu na
wysokie stawki podatku, swiadczace o interwencyjnej polityce
panstwa w tej dziedzinie.

W Biurze HZ mozna uzyskaé¢ i{nstrukcje wypelniania wnioskoéw
0 pozwolenie przywozu i wywozu wraz z formularzem tego wniosku,
pPomoc¢ przy wypeinianiu innych dokumentéw handlowych niezbednych
przy prowadzeniu handlu zagranicznego.

Obecna taryfa celna oparta jest na scalonej nomenklaturze
towarowej EWG (CN) wprowadzajacej okolo 10 tysiecy pozycji
towarowych okreslonym 8 - cyfrowym kodem CN. W zakwalifikowaniu
towaru w odpowiedniej pozycji moze poméc ksiazka kodéw CN,
Ktéra znajduje sie w Biurze HZ. Od wlasciwego zaszeregowania
towaru zaleta stawki celne i podatek bedace giéwnymi czynnikami
cenotworczymi towaréw sprowadznych z zagranicy.



Pracownicy Biura sluzg pomoca przy sporzadzaniu kontraktéw
{ czuwajg nad prawidlowym sformuowaniem podstawowych warunkow
wymiany, nad zmniejszeniem ryzyka zwigzanego z niewykonaniem
lub nienaleznym wykonaniem zobowiazan drugiej strony.
Biuro Handlu Zagranicznego moze takze prowadzi¢ samodzielng
dziatalnosé¢ w zakresie handlu zagranicznego w eksporcie {
imporcie oraz o ile wystapi taka potrzeba dokonywa¢ obsiugi
transakcji handlu zagranicznego zawieranych przez czionkéw BPIG
w przypadku gdy nie posiadaja wyspecjalizowanych komérek do
prowadzenia handlu zagranicznego, a zleciliby prowadzenie swoich
spraw BPIG.

Biuro HZ swiadczy takze uslugi zwiazane z tiumaczeniem
tekstéw polskich na jezyki obce, gidéwnie jezyk angielski
i rosyjski.
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WY ST AWA

Giléwnym zadaniem Izby jest reprezentowanie interesow
zrzeszonych w niej czionkéw. Wiekszo$8¢ z nich zwraca sie
z prosba o pomoc W znalezieniu rynkéw zbytu na ich produkcje,
dotyczy to zaréwno towaréw przemysiowych jak i piodéw rolnych.

Inicjatywa utworzenia w budynku Izby statej ekspozycji towarowe}]
znalazla szeroki oddzwiek. Wiele przedsiebiorstw pozytywnie
ustosunkowato sie do propozycji Izby i przystaio swoje oferty
wraz z wzorami oferowanych do sprzedazy wyroboéw.

Stata ekspozycja w budynku Izby to dodatkowa szansa zaprezen-
towania mozliwosci eksportowych wojewédztiwa.

BPIG pomimo krétkiego okresu dziatalnosci nawiazaio liczne
kontakty z Biurami Radcéw Handlowych, z przedstawicielstwami
handlowymi, z izbami handlowo-przemysiowymi innych krajéw, z
przedsiebiorstwami handlu zagranicznego.

Podczas wizyt i przeprowadzonych w siedzibie Izby rozméw
goscie zwiedzaja wystawe, ktéra prezentuje "in natura”
towary, a uzupelnienie wzoréw o dokiadna oferte handlowa to
pierwszy krok w nawigzywaniu kontaktéw.

Swojg oferte towarow przemyslowych prezentuja na wystawie miedzy

innymi:

- Zaklady Przemysiu Weinianego "Biawena",

- Zakilad Produkcyjny Mebli Toczonych - stoliki RTV, lawo-stoly,
poitki kwiatowe,

- Przedsiebiorstwo Handlowo Usiugowe "Marcol" - bogata oferta
konfekcji damskiej i meskiej, towary Kosmetyczne, zabawki,
- produkcja wiasna i wyroby importowane

- Spélka "Wiklina" 2z Piszczaca.

Wystawy zainteresowaly sie takiZe podmioty goaspodarcze spoza
naszego wojewédztwa. Bliskie sasiedztwo z Biaioruska Republika
Zwiazku Radzieckiego, utworzenie stalych przedstawicielstw
handlowych obwodu brzeskiego i wojewédztwa bialskopodlaskiego,
rozpoczynajace dzialalnos¢ przy Izbie Biuro.Maklerskie - to
czynniki zachecajace do wspétpracy. Liczne firmy deklaruja wole
wstapienia w poczet czlonkéw BPIG i wéwczas korzystajg z réznych
form promocji swoich towaréw jakie stwarza im Izba.

Wystawcy spoza wojewédztwa bialskopodlaskiegoto m.in.:
{. Zaktady Chemiczne "“Organika-Zachem" - Bydgoszcz,

2. Poznanska Fabryka Maszyn 2niwnych "Agromet" - Poznan,
3. Spoidzielnia Inwalidéw - Cheim,

4. Przedsiebiorstwo Rolno-Handlowe "Akord" z Lublina.



SZKOLENIA — MOZEIL.IWOSCTI

Jak powszechnie wiadomo bezposredni przekaz wiedzy i doswiadcze-
nia dokonywany wobec sluchaczy przez lektora - fachowca jest
Jedna z najbardziej efektywnych form podnoszenia Kwalifikacji.
Bezposredni kontakt siuchaczy z prowadzacym umozliwia swobodna
wymiang pogladow, co sprzyja poglebieniu { utrwaleniu nabywane]
wiedzy.

Czesto stosowane w czasie wykladéw srodki audiowizualne tworza
dodatkowy czynnik sprzyjajacy ugruntowaniu wiedzy

Majac powyzsze na uwadze Izba kiadzie znaczny nacisk na te formy
przekazywania wiedzy.

W celu ozywienia kontaktéw handlowych z 2ZSRR BPIG nawiazata
8cisla wspédliprace z Biurem Postepu Technicznego i Wspélpracy

z Zagranica Komitetu Wykonawczego w Brzesciu, ktérej rezultatem
Jest utworzenie stalych przedstawicielstw handlowych, a takze
zorganizowanie w maju seminaria dla podmiotédw gospodarczych.

17.05. w Brzesciu odbylo sie seminarium majace na celu
przyblizenie stronie radzieckiej warunkéw w jakich dzialaja
polskie podmioty gospodarcze ze szczegbdlnym uwzglednieniem
przepiséw regulujacych handel zagraniczny.
Program spotkania obejmowal prelekcje na nastepujgce tematy:
- Przepisy polskiego prawa celnego,
- tworzenie wspélnych przedsiewzie¢ "joint ventures", w Swietle
przepiséw prawa celnego,
- Wolny Obszar Celny - Maiaszewicze - Terespol,
(zasady funkcjonowania, mozliwosci inwestowania i wspéipracy),
- podstawowe zalozenia i zasady prywatyzacji przedsiebiorstw
panstwowych.

Stronie radzieckiej zostal przedstawiony wykaz przedsiebiorstw
zZ wojewéddztwa bialskopodlaskiego zainteresowanych nawiazaniem
wspoipracy { przyblizajacy zakres prowadzonej przez nich
dzialalnosci gospodarczej.

BPIG zdajac sobie sprawe, z2e nieznajomosd¢é przepiséw radzieckich,
brak podstawowych informacji dotyczacych funkcjonowania ich
gospodarki jest hamulcem wspéipracy, stworzylo szanse wszystkim
zainteresowanym, bezpoéredniego przedstawienia swoich problemow
podczas seminarium, ktére zostalo zorganizowane w siedzibie Izby
Gospodarczej. W seminarium wzieli udzial dyrektorzy firm
biatoruskich prowadzacych transakcje barterowe,

przedstawiciele Urzedu Celnego, a takze Wydziatu Wspéipracy

2z Zagranica w Brzesciu.

Szerokie grono siuchaczy potwierdzilo potrzebe organizowania
takich spotkarn. Oczekujemy od czionkéw Izby propozycji tematédw
wymagajacych wyjasnienia, Izba podejmuje sie zorganizowania

i zabezpieczenia specjalistédw z poszczegdélnych dziedzin 2ycia
gospodarczego.



Bialskopodlaska Izba Gospodarcza otrzymuje liczne propozycje
szkolen.

Ponnitej zamieszczamy wykaz instytucji organizujacych tego typu
spotkania tzn seminaria, sympozja, konferencje, kursy oraz
ich zakree tematyczny.

1. Harcan International

- Jak zarabia¢ pieniadze w swoim wiasnym biznesie,

- Jak rozpoczaé eksport i import,

- Jjak znalez¢ produkt,

- Jak sprzedawa¢ produkty w USA, Kanadzie, Europie, Azji,
Australii,

- sposoby sprzedazy twoich produktéw na krajowych i miedzy-
narodowych targach handlowych.

€. Fundacja "Polska Eksportuje"

- rozliczenie finansowe w transakcji handlu zagranicznego,

- Incoterns 1990,

- mechanizm funkcjonowania gieidy,

- aukcje, nowe zasady dzialania polskich przewoznikéw
miedzynarodowych.

3. Centrum Doskonalenia Kadr Handlu Zagranicznego

- marketing, promocja, reklama w handlu zagranicznym,

- Incoterns 1990,

- protokéil dyplomatyczny w pracy handlowca,

- oferta, formulowanie i zawieranie Kontraktu w handlu
zagranicznym,

- leasing w dziatalnoéci gospodarczej,

- samodzielne prowadzenie eksportu,

- transport i spedycja w handlu zagranicznym,

- samodzielne prowadzenie importu, ’

- zalkladanie spélek z udzialem zagranicznym "joint ventures".

4. International Business Schoel

Seminarium:

Polski Rynek Kapitalowy - 91 - Doswiadczenie i Perspektywy
- architektura tworzacego sie rynku papieréw wartoSciowych,
- przedsiebiorstwo na rynku kapitatowym,

- obrét wtérny papierami wartosciowymi.



5. Miedzynarodowa Szkola Handlu w Ryni

- strategia zarzadzania przedsiebiorstwem,
- program moduiéw dla menedzeréw i konsultantéw z zarzadzania.

6. Polska Izba Handlu Zagranicznego - Centrum Promocji

- zorganizowanie systemu szkolen siuzacego przedstawicielom firm
skupionych w ruchu izbowym oraz reprezentantom samych Izb
Gospodarczych,

- zorganizowanie systemu doradztwa, réwniez nastawionego na
obsiuge Izb Gospodarczych i firm w nich zrzeszonych.

7. Polska Fundacja Promocji Kadr

- prywatyzacja przez likwidacje,

- kapitail zagraniczny na rynku polskim,

- technika badarn rynku,

- jak zdoby¢ krajowe i zagraniczne 8rodki finansowe na
dzialalnoédc gospodarczay,

- jak zakiada¢ male przedsiebiorstwo i bank,

- zasady i techniki prowadzenia rachunkowosci (ksieg rachunko-
wych) w maliych { Srednich firmach.

Ponizej zamieszczamy wykaz szké6! menedzeréw w Polsce, Ktére
prowadza takze w réznych formach szkolenie dla maitego biznesu:

1) Katowicka Szkola Menedzeroéw,

2) Polsko-Amerykanska Szkoia Biznesu,

3) Szkola Biznesu i Technologii w Poznaniu,

4) Poznanska Szkola Menedzeroéw,

5) Niemiecko-Polska Szkola Biznesu przy Centrum Doskonalenia,

6) Austriacko-Polska Szkoita Zarzadznia przy Centrum Doskonalenia

7) Polska Miedzynarodowa Szkola Zarzadzania przy Fundacji
Polskiej,

8) Miedzynarodowa Szkoia Biznesu i Zarzadzanlia w Warszawie,

9) Miedzynarodowa Szkola Zarzadzania w Warszawie.

8. Ministerstwo Przemysiu

- rynek produktéw przemysiu elektronicznego i
elektrotechnicznego tacznie z wyrobami pokrewnymi z tworzyw
sztucznych { gumy,

- mozliwosé sprzedaiy poszczegdlnych wyrobédw okreélajac
wymagania rynku dotyczace ich jako$ci, wygladu, opakowania,
oznakowania, cen, sposobu promocji.



9. Krajowa Izba Gospodarcza i PIHZ.

- marketing i reklama techniki i do$wiadczenia na rzecz dynamiki
rozwoju, ‘

- Franchising - sprawdzona w warunkach gospodarki rynkowej
forma popierania przedsiebiorczoéci prywatnej gioéwnie
w handlu zagranicznym, hurtowym oraz wszelkiego rodzaju
ustugach.

f0.Regionalna Izba Gospodarcza w Katowicach

- organizuje wspélnie z Izba Handlowo-Przemyslowa w Haarlen
kKurs marketingowy opracowany we wspéipracy z firma
consultingowa Maussen Marketing.

{1 .UMDP - Urzad Postepu Naukowo-Technicznego i WwWdrozen

- zapewnia usiugi poradnicze dla przyéspieszenia programu reform
gospodarczych w Polsce,

- transport wiedzy,

- szeroka sie¢ kontaktéw z przedsiebiorstwami i instytucjami
badari i szkolerni, dostepne bezplatnie przez pewien czas,

- oddelegowanie specjalistéw o szerokiej wiedzy i doswiadczeniu
na okres 3 miesigecy do 2 lat.

1eg.Polska Korporacja Rozwoju S.A

- szkoly praktyki ksztaicenia polskich menedzeréw w Belgifi,
szkolenie we wspbélpracy z Urzedem Francuskojezycznej Wspélnoty
w Belgii,

- zarzadzanie i administrowanie w oparciu o metody stosowane na
Zachodzie w tej dziedzinie w odniesieniu do firm malych
i érednich.

13.0pen Learing Ceutre - Otwarte Centrum Szkolenia

prowadzi kursy jezyka angielskiego dla:
- poczatkujacych (Beginners English)),
- &rednio zaawansowanych (Yon tre in Business),
- zZaawansowanych (Business English BBC),
ponadto oferuje kursy:
- profesjonalna sekretarka,
- wprowadzenie do komputeréw dla menedzeréw,
- Professional Dealer - podstawy dzialania rynku.
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T A R G I

Wystawy, targi to jedna z wielu form promocji towaréw.

Poniewaz zgromadzenie w jednym miejscu szerokiego grona
wystawcéow i kontrahentéw zainteresowanych zakupem stwarza
mozliwo&ci nawiazania bezpoérednich kontaktéw, przegladu

calego wachlarza ofert z poszczegélnych dziedzin i wybrania
odpowiedniego partnera - jest to dziailalno&¢ pozyskujgaca z roku
na rok coraz wieksze grono uczestnikoéw.

Bialskopodlaska Izba Gospodarcza posiada informacje
© targach organizowanych w kraju i zagranica. Nawiazane kontakty
Z Ambasadami, Biurami Radcéw Handlowych, Sfcisia wspéipraca
Zz PIHZ to niektére kanaty, dzieki ktérym splywaja do Izby
informacje o imprezach wystawienniczo-targowych, zaproszenia
do wziecia w nich udziaiu (Targi Dunajskie w Bratystawie, Targi
maszyn rolniczych w Austrii, Wystawa "Tydzien skéry i obuwia"
w Budapeszcie).
Izba posiada nie tylko wykaz z terminami targéw, a takze dane
© organizatorach, warunkach uczestnictwa, charakterystyke
targow.

Rozwéj instytucji targéw miedzynarodowych doprowadzil do
stopniowej specjalizacji wiekszosci imprez targowych.
Obok migdzynarodowych targéw ogélnych tzn. uniwersalnych mamy
bardzo liczne imprezy specjalistyczne. Czesto okresSlamy te targi
kompleksowymi, gdyz przedstawiaja one réwnoczesnie towary,
urzadzenia do ich wyprodukowania oraz oferowane technologie
i metody produkcji tych towaréw.

Udzial w targach to pewnego rodzaju "obowiagzek", ktéry
przynosi efekty w postaci lepszej znajomosci rynku danego
towaru.

Koszty uczestnictwa w targach s3 wysokie.

Zdajac sobie sprawe z powyzszego Izba podejmuje sie peinié
role zbiorowego wystawcy - jezeli jej czionkowie wyraza cheé
uczestnictwa i zaprezentowania swoich ofert.

Targli - koncentruja podaz i popyt w okreslonym miejscu
i1 czasie. To podczas targéw mozna poznaé swoich "konkurentéw"
i zapozna¢ sie z ich mozliwosciami, to targi pokaza nowe
rozwiazania, drogi, to one - pozwola Ci spojrzeé¢ na swoja oferte
poprzez pryzmat innych producentéw i ocenié obiektywnie jej
atrakcyjnosé.



Doceniajac przedstawione zalety targéw Bialskopodlaska
l1zba Gospodarcza wziela udzial w charakterze obserwatora
w Targach Konsumpcyjnych - Wiosna 91 w marcu w Poznaniu,
w 63 Miedzynarodowych Targach w Poznaniu w czerwcu.

Pracownicy lzby przygotowuja sie takze do zwiedzenia ekspozycj!i
prezentowanych na Targach Konsumpcyjnych Jesien 91 1
odbywajacych sie w tym samym czasie w Poznaniu Miedzynarodowych
Targach "ASIA IN POLAND" 91.

Sposréd wielu imprez wystawienniczo - targowych Izba wybrala
Targi rolno - przemysliowe "POLAGRA" na poczatku pazdziernika,
ktore najbardziej odpowiadaja profilowi produkcji naszego
wojewédztwa i zamierza w wynajetym tam stoisku utworzyé punkt
informacyjny.

Bialskopodlaska Izba Gospodarcza utrzymuje 8ciste kontakty
z PIHZ.
PIHZ - Centrum Promocji jest funkcjonalnie i organizacyjnie
wyodrebniona jednostka KIG dla wykonywania zadan w zakresie
promocji handlu zagranicznego.

Izba wspélpracuje z nastepujacymi Biurami PIHZ:

- Biurem Promocji Zagranicznej, realizujacym funkcje wspéipracy
z zagranica. Biuro ulatwia ekspansje polskim przedsiebiorstwom
na rynkach zagranicznych, proponuje réznorodne formy wspéi-
pracy, koordynuje { prowadzi dziatalnos$¢ wystawienniczy,
zapewnia przeplyw informacji miedzy osrodkami krajowymi,

a zagranica.

- Biurem Promocji Krajowej, ktore prowadzi biezaca informacje
z dziedziny ekonomiki handlu zagranicznego oraz poradnictwo
z zakresu umiejetnosci nawiazywania kontaktéw handlowych.

- Biurem Procedur | Organizacji swiadczacym usiugi z zakresu:
karnetéw ATA, legalizacji, swiadectw pochodzenia , doradztwa
prawnego .

Dzieki staraniom PIHZ - 76 osdéb - przedstawicieli polskiego
tycia gospodarczego zostalo zaproszonych do wziecia udziatu
w targach Lipskich. Jedno z zaproszern otrzymaia BPIG.



TPOLAGRA"Y
MIEDZYNARODOWE TARGI
ROLNO-PRZEMY SEOWE
3-8 pazdziernik

Sporéd licznych imprez wystawienniczo-targowych BPIG
wybraia Miedzynarodowe Targi Rolno-Przemyslowe "Polagra" jako
targi, ktére najbardziej odpowiadaja prezentowanym zakresem
tematycznym charakterowl naszego rynku. Eksponowane s3 na nich
maszyny i urzadzenia do uprawy { hodowli, chemia w rolnictwie,
maszyny i urzadzenia dla przemysiu spotywczego, produkty rolno-
spozywcze, nasiona, sadzonki, Kwiaty, zwierzeta zywe oraz pasze.

Targi przyciagna wielu fachowcéw, pracownikéw sektora
rolno-spozywczego, rolnikéw z calej Polski, z wielu krajéw
dwiata, stworza mozliwo&¢ bezposredniego zapoznania sie
z najnowoczeéniejszymi urzadzeniami stosowanymi w rolnictwie,

Z nowymi{ odmianami{ roslin, ze srodkami chemicznymi o nieznanych
dotad dziaianiach.

Nasza obecnos¢ wiasnie na tego typu imprezie targowe]j
Jest nieodzowna jezeli zamierzamy wkraczaé ze swoimi towarami
rolno-spozywczymi na obce rynki.

BPIG zglosila swéj udzial w targach "Polagra". Zamiarem
Izby Jest stworzenie punktu informacyjnego na wynajetej na
terenie targéw okolo 8 mé powierzchni.
Poprzez uruchomienie punktu informacyjnego pragniemy
zasygnalizowac¢ istnienie naszej Izby | przedstawié mozliwosci
Produkcyjne naszego wojewédziwa. Juz sam fakt umieszczenia BPIG
w katalogu firm bioracych udzial Jjako wystawca na targach
stwarza,. potencjalne mozliwosci nawiazania nowych kontaktéw
handlowych.
Zamierzamy blizej zapozna¢ uczestnikoéw targéw z niektérymi
przedsigblorstwami - czlonkami naszej Izby pPoprzez nakrecenie
Krétkich filméw reklamowych. Pragniemy réwniez pozyskaé
przedsigebiorstwa zainteresowane w dziedzinie produkcji
rolno-spo2ywczej. Stoisko zaopatrzone bedzie w informacje na
temat Izby, oferty wspolpracy i obsiugiwane przez kompetentne
osoby.
Bezposredni udzial w targach to szansa poznania kierunkéw
i trendo6w wystepujacych w produkcji rolnej, to nowe kontakty,
to mozliwosé poréwnania ofert handlowych { adaptacji
nowoczesnych technologii do warunkéw rynku polskiego.



FUNDACJA ROZWOJU GOSPODARCZEGO
REGIONU

Fialskopodlaska Izba Gospodarcza ustanowila Fundacje pod nazwa
"Fundacja Rozwoju Goepodarczego Reyionu" aktem notarialnym

w Indywidualnej Kancelarii Notarizlanej N» 80 w Bialej Podlaekie]
w dniu 27.06.1991 roku pod Nr repertorium A n»r 2518/91.

Celem Fundacji jest prowadzenie dzialalnosci na rzecz zmniej-
szenia dysproporcji miedzy rozwojem gospodarczym Bialej
Podlaskiej i wojewédztwa bialskopodlaskiego a reszta kKraju,
miedzy innymi poprzez aktywizacje lokalnej spolecznoéci oraz
utworzenie nowoczesnej infrastruktury o znaczeniu ogélnopolskim
dla handlu z Republikami ZSRR.

Fundacja swoje cele bedzie realizowaé poprzez:

- wspomaganie wszelkich inicjatyw o charakterze gospodarczym
Z uwzgiednieniem ochrony S8rodowiska,

- promowanie w Polsce i za granica waloréw poiozenia regionu dla
dla handlu miedzynarodowego z Republikami ZSRR,

- podejmowanie dzialan na rzecz stworzenia lokalnego systemu
finansowania inwestycji, oraz poszukiwania Zrédel jego
zasilania w kraju { za granica,

- popieranie dzialarh majacych na celu uczynienie bardzie]J
konkurencyjnymi warunkéw do tworzenia na terenie regionu
spélek na zasadach joint ventures,

- popieranie badan w zakresie poznawania zasobéw i mozliwosci
gospodarczych regionu,

- udzielanie kazdej mozliwej pomocy wszystkim, Ktérych dzialtania
na polu gospodarczym zgodne beda z interesami spoiecznosci
wojewoddztwa bialskopodlaskiego.

Uwazamy, te poprzez Fundacje cel jakim jest rozwéj gospodarczy
regionu zostanie przyblizony w czasie.



DZIAEEALNOSC BPIA W DZIEDZINIR
INFORMATYEI

Bialskopodlaska Izxba @ospodarcza prowadzi dwa rodzaje dzialal-
nofci w driedzinie informatycznej:

{, Prowadzenie salonu wystawowego oraz sprzedat sprzetu kompute-

rowego firmy “"Future®"” SYSTEM8 PTE.
2. Prowadzenie kurséw komputerowych dla poczatkujacych na kompu-

terach IBM PC.

Ad.{.
Salon wystawowy sprzetu komputerowego =zostal zorganizowany w
gsiedzibie BPIG@ zgodnie =z umowa podpisana pPrzez Izbe z polskim
przedatawicielstwem firmy "Future” S8YSTEMS PTE z Singapuru.
Zgodnie z ta umowa BPIG otrzymaia egzremplarze akwizycyjne sprze-
tu komputerowego (komputery, drukarki, zasilacze awaryjne) ofe-
rowanego przez firme "Future®. Siuia one do demonstracji i rek-
lamy. W przypadku zainteresowania klientéw BPIG oferuje dostawy
wybranego aprzetu.
Salon ekspozycyjny situty takie do zainteresowania goéci zagra-
nicznych (gtéwnie z ZSRR) wspélpraca w dziedzinie handlu sprze-
tem komputerowym.
Ad.2.

Od 19.08.199f r. BPIG rozpoczela prowadzenie kurséw komputero-
wych dla poczatkujacych na komputerach IBM PC. Zamierzeniem BPIA
jest aby kursy te byity kursami nastawionymi bardziej na jakosé
szkolenia niz na ilo#é przeszkolonych oséb. Dlatego gidéwny na-
cisk ©potozono na Jjak najdiutszy czas pracy przy komputerze, i
nieduza liczebno#é grup szkoleniowych, co utatwia kontakt in-
struktora £ osoba szkolona. Tak wiec kursy prowadzone sa w gru-
pach 3-osobowych, przy czym katda osoba szkolona ma do dyspozyc-
ji komputer. Kura skiada sie z {0 trzygodzinnych zajeé. Baze
sprzetowa dla prowadzonych kurséw stanowi sprzet wystawowy z sa-
lonu ekapozycyjnego.
Obserwujemy dute zainteresowanie ta forma naszej dzialalnoé#éci
zaréwno przez osoby prywatne jak réwniez instytucje i firmy, co
rozwala na wysunigcie wniosku fe ten kierunek dzialania nalety
kontynuowaé i rozwijac¢.

Poza wyzej wymienionymi giéwnymi formami dziatalnofici w dziedzi-

nie informatyki, BPIG prowadzi szereg dziatarn dodatkowych skie-

rowanych na zaspokojenie potrzed swoich czionkéw. Do takich
dziatan naleza m.in.:

{. korzystanie z pakietu programowego "Foreign Cooperation Pro-
motion Programme"™ opPpracowanego przez Agencje ds.Inweatycji
Zagranicznych i Biuro OHZ ds.Rozwoju Przemysiowego. Pakiet
zawiera baze danych polskich i zagranicznych ofert wspélpracy
kapitalowej. Wykorzystywany jest w celu przekazywania zainte-
resowanym stronom informacji o otrzymanych propozycjach na-
wiazania réznych form waepdéipracy pomiedzy polskimi i zagra-
nicznymi podmiotami gospodarczymi.
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2. korzystanie z pakietu programowego NTHZ (Nomenklatura Towaro-
wa Handlu Zagranicznego), bedacego narodowa klasyfikacja to-
waréw i ustug mogacych byé przedmiotem w handlu zagranicznym.
Pakiet wykorzystywany jest dla potrzeb czlonkéw BPIG prowa-
dzacych handel zagraniczny. Umozliwia on szybkie wyszukiwanie
stawek celnych, podatku obrotowego itp. orar przeprowadzanie
kalkulacji transakcji z zagranicznym partnerem.

Ha podstawie dotychcrasowych dos$wiadczen ramierzamy podjaé¢ nas-

tepujace dzialnia :

b ¢

Zamierzamy zrezygnowaé z bezrposredniej sprzedaizy sprzetu kompu-

terowego na rzecz stworzenia w BPIG sztabu wysokowykwalifikowa-

nych specjalistéw (3 osoby) ktéry mégiby stuiyé czionkom BPIG (i

nie tylko) pomoca i rada w dziedzinie zastosowan techniki kompu-

terowej. QGiéwnymi zadaniami takiej komérki informatycznej mogly
by byé¢ :

{.zbieranie informacji na temat cen, jakofci, warunkéw sprzedaiy
sprzetu komputerowego i ich analiza pod katem optacalnosci za-
kupu.

2.zbieranie informacji na temat aktualnie dosternego na rynku
oprogramowania, jego przydatnoéci, funkcjonalnoéci, cen.

J.analizowanie potrzedb zainteresowanych prredsiebiorstw w dzie-
dzinie komputeryzacji i udzielanie informacji na temat sprzetu
i oprogramowania dostepnego na rynku.

4. pofrednictwo w zakupie sprzetu komputerowego i oprogramowania.

4.pisanie programéw komputerowych na zaméwienie.

S.8tale doskonalenie awoich umiejetnosci i wiedzy poprzez udrial
w azkoleniach, seminariach itp.

II

Jako jeden z podstawowych kierunkéw dzrialania zamierzamy przyjaé
prowadzenie szkolen komputerowych., Istnieje realna szansa te
dysponujac mocniejsza baza sprzetowa i kadrowa osiagniemy znacg-
nie lepsze efekty od dotychczasowych. Osiagniemy to zwiekszajac
liczbe i réinorodnoéé¢ szkoleri komputerowych. Obok prowadzonych
szkolert dla poczatkujacych moZna bedzie prowadzi¢ szkolenia dla
kadry kierowniczej, szkolenia dla zaawansowanych, szkolenia
specjalistyczne dotyczace konkretnych programéw.

Zastosowanie informatyki w dziatalnoéci gospodarczej bedzie co-
raz szersze. Jednak ciagle Jjeszcze rynek komputerwy w Polsce
rozwija 8ie Zywiolowo. Przedsiebiorstwa posiadaja powazne prob-
lemy przy zakupie sprzetu i oprogramowania wynikajace z braku
dofwiadczenia i wiedzy o tym rynku. Konieczna jest instytucja
ktéra pomogtaby im w podjeciu decyzji, nie kierujac sie wiasnym
zyskiem. Taka instytucja powinna by¢ Izba Qospodarcza.



KONSORCJIOUM FRIULGIULIA

Pierwsze kontakty Bialskopodlaskiej Izby Gospodarczej
z konsorcjum Friulgiulia datujg sie od otrzymania z tej firmy
listu intencyjnego dotyczacego wspéipracy.

W 8lad za pismem inicjujacym rozpoczela sie korespondencja

w efekcie ktérej otrzymalismy materialy informacyjne dotyczace
zakresu dziatalnosci konsorcjum { zrzeszonych w nim 120
pPrzedsiebiorstw przede wszystkim branz metalurgicznych, budowy
maszyn, budownictwa i rolnictwa z péinocy Wioch.

Samo Konsorcjum zostalo utworzone w celu intensyfikacji
transferu produktéw, technologii, mys&li technicznej do i z
Wioch.

Obecnie konsorcjum posiada sieé wykwalifikowanych przedsta-

wicielstw w 30 krajach we wszystkich regionach éwiata, ktérych

podstawowym zakresem dziatalnosci s3:

- Projektowanie { inzynieria inwestycji pod klucz,

= transfer maszyn { urzadzen (w pewnych przypadkach w formie
"buy back")

- Know - how

Nastepnym rezultatem korespondencji bylo uscislenie branz, w
ktérych mozliwa bytaby wspéipraca z naszym regionem.

Dla lepszego rozpoznania potrzeb regionu przeprowadzona zostala
dodatkowa akcja ankietowa wéréd przedsiebiorstw wojewédztwa.

W jej wyniku uzyskano dane, ktére zostaly przedstawione stronie
wloskiej na spotkaniu w wWarszawie, na ktérym konsorcjum

bylo reprezentowane przez jego przedstawiciela Pana Igora
Argamante a BPIG reprezentowal Prezes lzby Pan Jb6zef Zelent.

Wyrazem wzajemnego zainteresowania co przejawilo sie
zaproszeniem do Wioch Prezesa Izby jest cheé¢ ze strony
konsorcjum utworzenia swego przedstawicielstwa na terenie
wojewddziwa bialskopodlaskiego.



KREDYTY

Bialskopodlaska Izba Gospodarcza chcac przyblizyé swoim czionkom
Jak réwniez wszystkim zainteresowanym elementarnya wiedze

o mozliwoéciach otrzymania kredytu przekazuje niniejszy
informacje.

Kredytobiorcy moze zostaé kazdy kto bedzie speinial i respekto-
wal wymogi banku udzielajacego kredyt.

Wiekszos¢ bankow dzialajacych na terenie Polski (ktérych adresy
posiada Izba) udziela kredytéw zlotéwkowych obrotowych - Kkrétko
i Ssrednioterminowych na uzupeiniajace Zrédio finansowania dzia-
lalnosci podmiotéw gospodarczych i kredytéw inwestycyjnych -
Krétko, srednio { diugoterminowych.

Réwniez czes$é¢ bankédw udziela kredytédw dewizowych ze 8&rodkoéow
wiasnych na cele inwestycyjne. Wiekszos¢ Kredytédw dewizowych
udzielana jest maksymalnie do 3 lat, a okres karencji ustalany
Jest indywidualnie.

Kredyty udzielane s3 w zasadzie na wszystkie cele, obecnie
Jednak preferowane s3 kredyty dla przedsiebiorstw prywatnych
glibéwnie jednak na przetwédrstwo rolno-spozywcze.

Specjalna, atrakcyjna forma finansowania konkretnych zamjierzen
Jest wykorzystywanie kredytéw z linii zagranicznych dla maie]

i $redniej przedsiebiorczosci. Polsce przyznane s3 nastepujace
zagraniczne Kredyty i linie kredytowe:

- Kredyt Banku Swiatowego (ok., 4,3 mld USD w latach 1990-1993)
na rozwéj eksportu przemysiowego i rolno-spoiywczego;

- Linia kredytowa Europejskiego Banku Inwestycyjnego (ok.823 mln
ECU w ciagu najblizszych 3 lat) dla malych i $rednich firm
z dowolnego sektora gospodarki z preferencjami na przemysl
przetwoérczy, przetwérstwo rolno-spotywcze, turystyke,
oszczednosé energii oraz ochrone $rodowiska;

- Linia kredytowa Miedzynarodowej Korporacji Finansowe]
(€5 min USD) dla polskiego sektora prywatnego, spéidzielczego,
mieszanych przedsiebiorstw, firm polonijnych oraz wspélne
przedsiewziecia (joint ventures).

Istnieje rowniez mozliwos¢ uzyskania pozyczek z Funduszu i tak:

- Polsko-Amerykanski Fundusz Przedsiebiorczosci (240 mln USD)
promujacy rozwéj polskiego sektora prywatnego, rolnego oraz
polsko amerykanskich joint ventures;

- Europejski Fundusz Rozwoju Wsi Polskiej z przeznaczeniem dla
podmiotéw gospodarki uspolecznionej prowadzacych dziatalnosé
gospodarcza w zakresie przemysiu rolno-spoiywczego;



- Fundusz Wspélpracy (2 mln ECU) wyiacznie dla przedsiebiorstw
prywatnych.

Ponadto przyznane zostaly Polsce fundusze i kredyty dwustronne
np:

- Duriski Fundusz Inwestycyjny dla Europy Centralnej i Wschodnie]
o Kktéry moga sie ubiegaé¢ firmy polsko-duniskie z przeznaczeniem
na finansowanie projektéw rozwoju przomyl!u, rolnictwa,
systemu consultingowego i usiug transportowych, a takze na
finansowanie prywatyzacji i restrukturyzacji przedsiebiorstw;

- Pozyczka z Instituto Mobiliare Italiano na finansowanie 85 7
wartodci kontraktéow srednich i maiych firm polskich
{ wioskich, na produkty pochodzenia wioskiego w zakresie
przemysiu rolnego, elektromechanicznego, chemicznego,
farmaceutycznego { budowlanego;

- Pozyczki z Linii kredytowej Generale Bank z Brukseli na
finansowanie importu débr inwestycyjnych i usiug pochodzenia
belgijskiego;

- Kredyt z Centro Internationale Handelsbank AC na finansowanie
dostaw towaréw pochodzenia austryjackiego;

- Kredyt z Banco de Sabadel na finansowanie 85 % wartoéci
kontraktéw zawartych przez polskich i hiszpanskich partneréw
na dostawy dla Polski maszyn { urzadzen, fabryk, statkéw,
samochodéw, czeséci zamiennych oraz technologii i usiug specja-
listycznych hiszpanskiego pochodzenia w formie indywidualnych
kredytow;

- Kredyt Societe Generale na finansowanie 85 Z wartosci kontra-
ktéw na zakup maszyn, urzadzen przemysiowych lub obiektéw pod
Klucz pochodzenia francuskiego.

Przy sporzadzaniu uméw kredytowych w kredytach zagranicznych
obowigzuja warunki zgodne ze standardem zachodnim. Obsluga
kredytéw zagranicznych prowadzona jest przez wyznaczone banki
polakie np:

- Bank Handlowy SA,

- PKO - SA,

- BGE,

- Bank Rozwoju Eksportu SA { inne.

Do niniejszej informacji dolaczamy wykaz wazniejszych bankéw na
obszarze Rzeczpospolitej Polskiej udzielajacych krdytéw dla
malych i $rednich przedsiebiorstw.

Blizsze informacje moina uzyskaé w biurze Izby.



10.

WYKAZ BANKOW

Polska Kasa Opieki SA

Dep.

Bank

Dep.

Bank

Dep.

Bank

00-930 Wwarszawa
ul. Traugutta 7/9
Kredytow tel. 268-832

Rozwo ju Eksportu SA
00-950 wWarszawa
Aleje Jerozolimskie 65/79

Kredytoéw tel. 300-837

Handlowy SA
00-950 wWarszawa
ul. Chalubirskiego 8

Kredytoéw tel. 300-100

Gospodarki Eywnoséciowej
00~-916 WwWarszawa
ul. Grzybowska 4/8
tel. BO0-64-46

Pomorski Bank Kredytowy

Bank

Dep.

Bank

Bank

TO0-958 Szczecin
Pl. Zoinierza 16
tel. 533-114

Slaski
40-950 Katowice
ul. wWarszawska 14
Kredytow tel. 538-906

Przemysitowo-Handlowy
30-960 Krakow
ul. Rynek Giéwny 47
tel. gés-921t

Depozytowo-Kredytowy
20-938 Lublin
tel. 200-81

Wielkopolski Bank Kredytowy

60-967 Poznan
tel. 52-10-34

Bank Zachodni

50-950 Wrocilaw
tel. 44-66-21



Firmy <consultingowe

Znaczaca rola réznego rodzaju firm consultingowych wynika ze
specyficznych warunkéw organizacyjnych i technicznych polskiego
rynku.

Efekty dziatalnosci tych firm winny stanowi¢ pomost, dzieki
Ktéremu polska gospodarka mogiaby latwiej wpasowal sie

w wolnorynkowg gospodarke swiatowa.

Z tego wzgledu Izba czyni starania dla nawiazania state
wspolpracy consultingowej ze znanymi firmami zachodnimi tej
branzy.

Dotychczas nawiazano stosunkowo $cisite kontakty z dwoma nizej
wymienionymi firmami (przedstawiono nasze cele i zamierzenia
lacznie z propozycja utworzenia punktu konsultacyjnego):

{. CHEMONICS - firma consultingowa §wiadczy usiugi w zakresie:
- rolnictwa,
- agrobiznesu,
- zagadnien finansowo-bankowych,
- ksztaltowania osrodkéw wiejskich { miejskich { ich naturalnego
rodowiska.
Chemonics oferuje klientom:
- prace studialne i wdrozeniowe nad rozpoznaniem rynku,
- sprawdzone systemy budowy rynkéw na swoje wyroby zapewniajace
zwiekszenie i polepszenie rentownoéci,
- rozwiazanie probleméw droga dochodzenia do technicznej dosko-
natosci i elastycznosci,
- dos$wiadczenie z zastosowana praktycznie rzadowa polityka
interwencyjna dla promocji wzrostu intereséw rolnych.
W zakresie agrobiznesu usiugi obejmuja:
I. projektowanie { programowanie rozwoju
- strategie opracowywania,
- tworzenie projektéw { {ch uruchamianie,
- wykonawstwo systeméw informacyjnych,
- sekKtory { podsektory polityki podatkowe].
2. agrotechniczne dziedziny
- biotechnologia,
- rozwéj produktu,
- zarzadzanie gospodarstwem,
- ochrona roélin,
- Przechowywanie, przetwarzanie, transport.
3. hande! { inwestycje
-~ planowanie { feasibility studies,
- posérednictwo inwestycyjne,
-~ posSrednictwo przy zbywaniu produktow,
- systemy informacj!{ rynkowej,
- analize norm,
- Prywatyzacja i restrykturyzacja,
polskim przedsigblorstwom zapewnia doradztwo przy:
#+ analizie i ocenie mozliwosci wspélpracy lub tworzenia
"Joint ventures" z amerykanskim partnerem,
% restrukturyzacji,
przygotowywaniu "business i marketing plans",
* prywatyzacji przedsiebiorstw.
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2. A.M.P PLUS GROUP LTD - firma prowadzona przez polskich
i amerykariskich specjalistéw o peinej skali usiug consultin-
gowych.
Zagranicznym przedsiebiorstwom zapewnia:
- doradztwo przy wejsciu na polski rynek,
- pomoc przy tworzeniu "joint ventures" przez wyszukiwanie
partneréw,
- doradztwo w zakresie prawnym, finansowym i podatkowym.
Firma zapewnia tzw. "Executive Search" - zrodzony na Zachodzie
pomys! wyszukiwania, kompletowania i dostarczania kadry biurowej
i najlepiej wykwalifikowanych specjalistéw.

Jako partnerédw do wspéipracy w dalszej perspektywie mozna

wymienié¢:

{ .DORAWEX - Przedsiebiorstwo Doradztwa i wdrozen Przemysiowych,
Jjest jednostka gospodarki uspolecznionej Towarzystwa Konsul-
tantéw Polskich.

Dziatalnos¢é¢ ukierunkowana na kompleksowe rozwigzania zagadnien

rozwo jowych tj. projektowanie - wykonawstwo - wdrozenie.

Posiada wyspecjalizowane jednostki organizacyjne:

% Zaklady Inwestycyjno-Wdrozeniowe
specjalizacja w dziedzinach:

- elektromaszynowym,

- systeméw pomiarowych,

- chemii przemysiowej,

- oczyszczalni &ciekéw przemyslowych i komunalnych.

« Biuro Handlu Zagranicznego - BHZ DORAWEX
- eksport kompletnych obiektéw i ich wyposazenie,

- eksport 'usiug w zakresie doradztwa techniczno - ekonomi-
cznego, organizacyjnego i technologicznego; dotyczy budowy,
modernizacji zakladéw produkcyjnych,

- eksport wilasnych usiug informacyjnych,

- eksport wlasnych osiagnieé naukowych i technicznych chronio-
nych i niechronionych prawami wilasnoéci,

- eksport usiug doradztwa handlowego serwisu, marketingu
i dazialalnosci promocyjnej,

- import towaréw i usiug na potrzeby wiasne oraz podwykonawcéw

- 1 kooperantéw.

% Zaklad Consultingowo - Wykonawcy
usiugi consultingowe obejmujace:

- doradztwo, konsultacje,

- badanie i analizy techniczne,

- projekty,

- nadzoér i kierowanie w dziedzinach:
energetyki przemysiowej, elektromaszynowym, elektronicznym,
informatyki, budownictwie i remontéw budowlano- instala-
cyjnych.

2. DARDAS

Specjalizuje sie w pracach zwiazanych ze sfera szeroko

rozumianego rolnictwa:

- przemysi rolny,

- przemyst! spozywczy,

- gastronomia,

- ochrona $rodowiska,

- budownictwo wodne.



Biuro wykonuje prace zwiazane z:

- ocena ekonomiczno-finansowa przedsiewzieé¢ w/g standardéw
UNIDO i Banku Swiatowego, feasibility studies - ekspertyz
mozliwosci i celowodci,

- analiza efektywnosci przedsiebiorstw,

- wyceny nieruchomosci i upraw,

- przygotowanie wnioskéw kredytowych ziotowych i dewizowych
wg COMPAR,

- porady prawne dotyczace kontaktéw krajowych i zagranicznych

- wdrazanie nowych technologii.

3. BENTLEY-SHMITH ASSOCIATES - HORTH YORKSHIRE

oferuje porady w nastepujacych sprawach:

- usiugi ogélnokrajowe
% planowanie i badanie marketingu rynku Wielkiej Brytanii,
# identyfikacja klientéw w Wielkiej Brytanii i innych

krajach dla polskich firm zainteresowanych eksportem,
* pomoc w lokalizacji dostawcédw,
- usiugi prowadzone lokalnie
%# planowanie biznesu,
# systemy Kosztow,
# kartoteka budzetowa,
% wykorzystanie programéw komputerowych w tworzeniu infor-
macji,
* przewidywanie gotéwki,
# kursy biznesu, sprawnego pisania.
4., PRO-IHVEST INTERRATIOHAL LTD

Zapewnia usiugi consultingowe w zakresie rozwoju biznesu

w Polsce:

- analizy marketingowe,

- analizy finansowe,

- feasibility studies,

- analizy zarzadzania,

- analizy $srodkoéw, funduszy,

- rewizja ksieg.

5. EURO AUTOMATIOR CONCEPT INTERNATIOERAL
Sp6ika specjalizuje sie w konsultacji odnoénie prowadzenia,
kierowania przedsiebiorstwem { automatyzacji w maiym biznesie
wlaczajgc oprogramowanie, konsultacje i pomoc.
Oprogramowanie opracowywane w 5 podstawowych jezykach
z uwzglednieniem Magic II.
Celem 8pélki jest eksport oprogramowania komputerowego
i wiedzy, takze do Polski.
Pod nazwa "Furo Automation Concept" prezentujg system
edukacji zarzadzania.
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